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No se trata solo de tener
una gran idea o un in-
vento que revolucione el 

mercado. Los tres jóvenes em-
prendedores que ganaron la se-
gunda edición de la Liga de 
Emprendedores Extraordina-
rios, de la Corporación Finan-
ciera Nacional, tienen algo 
más. Es un carácter, una deter-
minación o una perspectiva 
que marca la diferencia entre 
quien tiene un buen proyecto y 
quien lo pone en marcha. 

Son las ganas de no depen-
der de las oportunidades que 
les brinden otros o son nece-
sidades de abrir un camino 
que Ecuador no había despe-
jado aún.  

Luis Pérez, quien diseñó un 
material de espuma para la fa-
bricación de muebles a partir 
de los residuos de la caña de 
azúcar, deja que la ambición 
venza a su timidez cuando de-
fiende que hay que salir de la 
universidad a generar em-
pleo, no a buscarlo. Eso hace 
la diferencia. Quedó tercero y 
se lleva 21.000 dólares de capi-
tal como premio. 

Jorge Pantoja, quien cons-
truye aviones no tripulados o 
drones en Ecuador junto a su 
socio Pedro Meneses, quiere 
romper la barrera de los jóve-
nes sobrecualificados. Se ríe 
ahora recordando que al regre-
sar de Estados Unidos con su 
título de ingeniero aeroespacial 
nadie vislumbraba -ni él mis-
mo- que pudiera poner a traba-
jar de lo suyo a no ser que fue-
ra construyendo aviones de pa-
pel. Fue el ganador del primer 

El empresario de éxito 
va más allá de una idea
La CFN reconoce tres proyectos en la Liga de Emprendedores 
Extraordinarios ❚ La iniciativa privada aporta con $ 107.000
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“Salimos de la universidad para 
generar empleo, no para buscar-
lo”. El joven de Cuenca puso en 
marcha su proyecto porque tiene 
una familia a su cargo. Ahora da 
trabajo a cinco personas. Acudió a 
la CFN a buscar financiación pero 
le ofrecieron el concurso.

ASÍ RAZONAN LOS EMPRENDEDORES DE HOY

LUIS PÉREZ 
BIOESPUMAS

JORGE PANTOJA  
LATITUDE AEROSPACE SOLUTIONS

ESTEBAN GUERRERO 
REDITUM MARKET DATA

“Me preguntaban: ¿Qué vas a hacer 
en Ecuador con una ingeniería 
aeroespacial?”. Ahora puede respon-
der que su socio Pedro Meneses y él 
construyen drones y ofrecen servicios 
de análisis geográfico desde 2015. 
Lo hicieron en el terremoto. Tienen 
incluso un pasante de Canadá.

“Puede sonar difícil, pero la crisis 
empuja a buscar más oportunida-
des”. Los tres socios ofrecen 
información económica y análisis 
a sus clientes. Ahora tienen con-
tratos puntuales, pero con el pre-
mio, serán 25 empleados para 
atender más contratos.
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 Liga 2 
La segunda edición 
del concurso recibió 
4.189 proyectos de 
22 provincias. En la 
primera, se presen-
taron 1.400. 

 Sectores 
Las iniciativas deben 
referirse a sectores 
estratégicos como 
construcción, metal-
mecánica, farmacia, 
turismo o tecnología.  

 Asesores 
Los 25 semifinalistas 
reciben mentorías de 
finanzas, marketing, 
proveedores, etc., 
durante tres meses 
por una consultora.

CORTESÍA

AGRICULTURA
Diálogo Rural entrará 
en una nueva etapa 
El Grupo de Diálogo Rural-
Ecuador (GDR)  realizó ayer 
una evaluación del grupo y la 
incidencia que ha logrado en 
esta etapa de trabajo por el de-
sarrollo rural del país. Esta-
mos cerrando una etapa con 
logros trascendentes, de esta 
iniciativa creada en Ecuador 
por nuestro entrañable Ma-
nuel Chiriboga; luego de un 
receso abriremos otra fase de 
una relevancia enorme enfo-
cada en los jóvenes rurales. 

EVENTO 
El Foro Internacional del 
Banano será en octubre 
El CIBE y la Asociación de 
Exportadores de Banano or-
ganizan el XIII Foro Interna-
cional del Banano 2016 que 
se realizará en Guayaquil del 
10 al 13 de octubre. El lema 
del evento es Investigación y 
competitividad, claves para el 
desarrollo, donde estará pre-
sente por segunda vez el CI-
BE, que realizará en paralelo 
su III Congreso Internacio-
nal de Biotecnología.

PROYECTO BRIK 
Un sistema inmobiliario 
para ahorrar o invertir
La constructora Uribe & 
Schwarzkopf presentó el pro-
yecto BRIK. Según la empre-
sa, se trata de una innovación 
para cambiar la perspectiva de 
la inversión inmobiliaria y el 
mercado de valores. El lanza-
miento congregó a represen-
tantes de diferentes sectores 
productivos. El mecanismo 
permite a un segmento más 
amplio de la sociedad ser due-
ña de inmuebles. 

Desde hoy está en vigencia 
la responsabilidad del em-

cias entre los puertos y los ex-
portadores de cacao, banano y 
camarón principalmente. 

a través de las enmiendas del 
Convenio Internacional para la 
Seguridad de la Vida Humana 
en el Mar (Solas).  

Rige la declaración del peso 
para la carga marítima
El exportador debe 
certificar el peso. El 
costo es de 5 dólares

Los supuestos despidos 
con el visto bueno falso 

son investigados. El Ministe-
rio de Trabajo informó sobre 
un operativo realizado esta 
semana en el que participa-
ron autoridades de dicha car-
tera y de la Fiscalía General 
del Estado y de la Policía Ju-
dicial. 

El jueves pasado allanaron 
las instalaciones de una em-
presa de seguridad, en el nor-
te de Guayaquil, por presun-
ta falsificación de resolucio-
nes de visto bueno, en con-
tra de algunos empleados. 

Dicha documentación era 
utilizada, para inducir a los 
trabajadores a que renuncien 
voluntariamente y así desco-
nocer sus haberes laborales, 
resaltó el Ministerio en un 
comunicado. Por lo pronto se 
informó de 11 trabajadores 

afectados. Pero la Fiscalía, en 
la acumulación de eviden-
cias, halló nuevos documen-
tos forjados que afectarían a 
más personas. 

El mismo comunicado in-
dica que el Ministerio del 
Trabajo, apenas tuvo conoci-
miento del caso, puso la de-
nuncia en la Fiscalía para el 
inicio de las acciones.  

En el sitio se aprehendió a 
la coordinadora de Recursos 
Humanos de la empresa, pa-
ra  investigaciones. 

Una empresa de seguridad 
falsificaba ‘vistos buenos’
Un  allanamiento y 
aprehensión por 
despidos ilegales

− ¿También nota, como los 
bancos privados, que la empre-
sa no quiere endeudarse? 
− ¿Qué ocurre? Si tú cortas en 
un momento, por ejemplo, 
los proyectos de vivienda  que 
es lo que pasó mucho el año 
pasado, en el momento en 
que pegas un frenazo -no es 
un juicio de valor porque tie-
nen sus razones (los bancos), 
se bajaron los depósitos- vol-
ver a ganar el impulso con el 
que venían, no es automático. 
Invierto en estudios, en per-
miso, invierto en credibilidad 
y después no tengo quién me 
lo financie. 
− Entonces, ¿cuánto ha bajado 
la demanda de crédito? 
− Ha habido una menor de-
manda en los primeros cinco 
meses. ¿Muy relevante? Tal 
vez no. Estábamos en el mis-
mo periodo del año pasado en 
$ 190 millones y en estos cin-
co meses estamos en una de-
manda de $ 160 millones. 
− ¿Cómo han reaccionado? 
− Como banca pública, tene-
mos que anticiparnos a las cir-
cunstancias y prepararnos pa-
ra esa situación. Creamos el 
producto factoring que entre 
el último cuatrimestre de 
2015 hasta mayo de 2016 ha 
tenido una demanda de $ 55 

millones. Hemos podido con-
trarrestar los efectos de la ban-
ca privada. 
− ¿Y la morosidad? 
− Ha subido. Con el terremo-
to de Manabí y Esmeraldas de-
claramos una moratoria que 
después fue recogida en la ley. 
Eso nos representa ingresos 
menores por aproximada-
mente $ 27 millones, pero eso 
significa que esos 27 millones 
se quedan en las provincias. 
Es una inyección de liquidez. 
− ¿Cuánto subió? 
− Al 8,6 % en el primer tri-
mestre, que es una morosidad 
relativamente importante. Ve-
remos cómo cerramos el pri-
mer semestre. 
El gerente general de CFN, Ro-
berto Murillo, calcula que al fi-
nal del año subirá un 1,5 % 
adicional al histórico 5 o 5,5 %. 
La morosidad de la CFN en 
mayo era $ 140 millones. En 
diciembre, $ 91 millones. 

“La morosidad  
subió al 8,6 % en 
el primer trimestre”

MARÍA SOLEDAD BARRERA
La presidenta de la CFN reconoce un ajuste 
en  utilidades y demanda de crédito que, en 
cambio, no han mermado el apoyo al terremoto.

EXPRESO publicó este 
lunes un reportaje sobre 
la caída de la demanda 
de crédito por parte de 
los sectores productivos. 
Las empresas no quieren 
endeudarse cuando la 
crisis pone en duda si 
podrán pagar después.

EL CONTEXTO
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premio (55.000 dólares).  
Esteban Guerrero, como 

economista profesional que ha 
desarrollado una aplicación in-
formática que recaba y unifica 
todos los indicadores económi-
cos y financieros del país, pien-
sa en la crisis como una época 
de oportunidades. Y piensa ci-
mentar la suya con los 31.000 
dólares del segundo premio: 
Nunca hay un buen momento 

o un mal momento para iniciar
un proyecto. 

En la entrega de premios 
que se celebró ayer en la ma-
triz de la CFN en Guayaquil, 
estuvieron los representantes 
de las 15 empresas que aporta-
ron 107.000 dólares a la segun-
da edición del concurso. La se-
mana pasada hubo otro evento 
con el vicepresidente Jorge 
Glas en Quito. 

Esa aportación de fondos 
también marcó la diferencia 
entre la primera edición y la se-
gunda del concurso, ya que los 
premios de la liga de estreno te-
nían un cero menos: 5.000 pa-
ra el ganador, 3.000 para el se-
gundo y 2.000 para el tercero. 
Lo importante es que la inicia-
tiva ha crecido este año tanto 
como sus participantes. Es un 
reconocimiento al emprendi-
miento. Hay que romper los 
obstáculos en los créditos y fo-
mentar los capitales semilla, 
resume el gerente general de 
CFN, Roberto Murillo, para evi-
tar la mortandad temprana 
de los tantísimos emprendedo-
res que surgen cada año y colo-
can a Ecuador como uno de los 
países punteros en iniciativas.

$ 55.000 
AL GANADOR 

del primer premio; el segun-
do obtiene $ 31.000 y el ter-

cero, $ 21.000.

LA CIFRA


