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Uno llegó 
desde la 
baticueva

EL DETALLE

Apenas llega el año nuevo y 
ya Tokio, Japón, recibió lo 

mejor de la industria. 
Entre el 15 y el 17 de enero 

se celebró en la capital japone-
sa el Tokyo Auto Salon 2016 y, 
aunque el producto autóctono 
tiene mucha representación, 
también son muchos los mode-
los globales que presentan allí 
sus nuevas versiones para futu-
ros pedidos. 

Mazda fue con todo y llevó 
sus cuatro últimos modelos al 
evento, alguno incluso con dos 
preparaciones diferentes. Uno, 
del pequeño Mazda2. Cuenta 
con llantas y ruedas específicas 
para la competición, anillas pa-
ra el remolque, cubrerruedas 
antibarro, vinilos para la carro-
cería y una jaula antivuelco, 
asientos tipo básquet y cinturo-
nes Takata en el habitáculo. 

LED y piezas HID fabrican-
te del Japón Lyzer anunció un 
coche de demostración, el Lam-
borghini Murciélago, con cris-
tales de Swarovski de color ro-
sa en todo el cuerpo.  

Kuhl de Apan mostró un ar-
te para correr, un coche perso-
nalizado R35GT -R, pintado 
con pintura de metal de oro y el 
bloque de diamante 3D. 

El mundo automotriz 
abrió los ojos en 2016 
con los mejores carros

Los alucinantes coches que solo 
pueden verse en el Salón de Tokio

El Lamborghini Murciélago rosa sorpren-
dió con su color, lo único que los diferen-
cia del batimóvil de Batman. Abajo, el co-
che de oro y diamantes 3D, el R35GT. 

PARA SABER

 Llega con Renault 
El nuevo Megane es un vehí-
culo de pasajeros de Renault 
que llegó en su nueva versión 
a Japón.  

 Mazda y lo deportivo 
Mostró el modelo a escala 
real de autos deportivos vir-
tuales, el LM55 Vision Gran 
Turismo. 

 Honda se proyecta 
Honda Motor presentó un 
modelo de estudio Módulo 
S660 para los nuevos pedi-
dos que se proyectan.   

 La exposición, es una de las 
más grandes del mundo. 

Subaru mostró tres prototi-
pos y no dejará a alguien indi-
ferente. Bajo su división de-
portiva llevó el STI Perfor-
mance, que ya vio la luz en 
abril en el Salón del Automó-
vil de Nueva York. Su aparien-
cia es mucho más agresiva en 
cuanto a la carrocería y el pro-
minente alerón trasero, ade-
más de una serie de retoques.  

Además de esta joya, Subaru 
presentó el Levorg STI, muy 
modificado respecto al herma-
no pequeño, el de producción 
en serie. Es más deportivo y tie-
ne llantas de 18 pulgadas.  

En el interior, el Levorg tam-
bién se viste de Racing, al con-
tar con asientos deportivos y la 
tapicería bitono negro/rojo. 

Todo un espectáculo impa-
gable para los ecuatorianos.

La farmacéutica 
local se queda atrás

NOMBRES EMPRESAS
AT&T. 
Vende su televisión de pago en Latinoamérica

BHP BILLITON. Fin a la huelga tras llegar a un acuerdo
Los trabajadores de la mina chilena de cobre Cerro Colorado 
pusieron fin a una huelga iniciada la semana pasada, tras 
aceptar una propuesta por un nuevo contrato colectivo. La pa-
ralización en la mina de BHP Billiton comenzó el lunes, lue-
go de que los operarios rechazaron un aumento salarial del 1 
% ofrecido por la empresa. Los operarios lograron una mejora 
salarial del 2 %, pero aceptaron una reducción del bono de tér-
mino de conflicto, que ascendió a unos 9.600 dólares. Reuters

AT&T está buscando compradores para sus activos de televi-
sión de pago en Latinoamérica, y entre los interesados puede 
estar Telefónica. El grupo español ya ha manifestado su inte-
rés por participar en el proceso en una operación valorada en 
10.000 millones de dólares. AT&T se hizo con estos activos 
como parte de la compra de DirecTV el año pasado por 
48.500 millones de dólares. Con esta operación, el gigante es-
tadounidense se concentraría en el mercado nacional. El País

SONDA. 
La tecnológica apunta a México y Colombia
La chilena Sonda, la mayor firma de servicios de tecnologías de la 
información de América Latina, busca oportunidades de compra 
de activos en México y Colombia para consolidar su presencia en 
la región. En 2015, habría obtenido ingresos de entre $ 1.250 y 
1.300 millones. Para los próximos tres años, definió un plan de 
inversiones de $ 790 millones y 540 irán a la región. Reuters

− ¿Qué cambios en la subasta 
denuncian los laboratorios?     − 
Hoy el señor Santiago 
Vázquez, del Servicio de Con-
tratación Pública, está hacien-
do una sola subasta, con la 
farsa más grande. Dice Noso-
tros compramos primero a los 
ecuatorianos, pero un dele-
gado de él viajó a invitar a em-
presas de la India y China pa-
ra que participen en la subas-
ta y eso lo sabe el presidente.  
− Entonces, ¿ya no se da prefe-
rencia a la industria local? 
− El señor Vázquez hace caso 
omiso a un porcentaje de pre-
ferencia que se fijó en un es-
tudio técnico, que está en la 
Contraloría y que fue elabora-
do por el Ministerio de la Pro-
ducción. No se llegó a aplicar 
porque se hizo la subasta con 
dos tramos: uno solo para em-
presas nacionales y otro abier-
to. Pero el informe daba un 38 

% de preferencia y él lo fija 
ahora al 17,5 %. Por eso, deci-
mos que la subasta tiene vi-
cios de nulidad.  
− ¿En qué puntos es nulo? 
− Uno porque el porcentaje 
no se sustenta en ningún es-
tudio técnico. Y el otro vicio 
es esta subasta ciega que no 
está reglamentada. Lo está 
haciendo arbitrariamente. 
Antes, si usted ofertaba 100, 
yo veía el porcentaje y oferta-
ba 99,9 % y el otro lo veía y 
ofrecía 99,8 %. Veíamos los 
porcentajes, pero no sabía-
mos quién. Hoy no vamos a 
saber nada. Solo se conoce 
si vas ganando y perdiendo. 
Eso destruye el aparato pro-
ductivo. 
− ¿Le da más ventaja a la indus-
tria extranjera? 
− Claro, tienen más capacidad 
por economía de escala. 
− ¿El reclamo ya es oficial? 
− Esta semana lo vamos a pre-
sentar. La subasta está en fase 
de observaciones. La puja es el 
15 de febrero.

“La subasta 
tiene dos vicios 
de nulidad”

RENATO CARLÓ
El presidente de Laboratorios Farmacéuticos 
de Ecuador (ALFE) protesta por “arbitrariedad” 
en las compras públicas de medicamentos.

La nueva subasta de 
medicamentos para salud 
pública, abierta el jueves, 
levantó las protestas de 
las farmacéuticas locales 
por cambios en las condi-
ciones. Se contradice, 
dicen, el cambio de matriz 
en un sector proclive a 
importaciones y con défi-
cit comercial.
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■ GUAYAQUIL

■ Las compras de fár-
macos para el sistema 

de salud pública son el 
principal destino de la pro-
ducción local de medici-
nas. Mientras, el mercado 
privado se abastece de más 
medicamentos importados.

CARACTERÍSTICAS

COMPRA PÚBLICA
■ La industria local se
dedica principalmente 

a los genéricos. Y tiene una 
alta dependencia de compo-
nentes importados, a través 
de proveedores externos, pa-
ra completar el proceso de 
producción nacional. 

■ Industria con alto ni-
vel de regulación: sis-

tema de fijación de precios y 
certificados de buenas prác-
ticas de manufactura. Tam-
bién hay licencias obligato-
rias para fármacos de inte-
rés público.

1 2GENÉRICOS 3MUY REGULADO
■ La industria tiene al-
ta concentración en 

pocas empresas: cuatro la-
boratorios (de más de 80) 
abarcan el 47 % de la pro-
ducción local y dos distri-
buidoras representan el  
60 % de las ventas. 

4MUY CONCENTRADO

A FAVOR

Lo público apalanca la inversión
■ La producción local de me-
dicamentos se alimenta de las 
preferencias por lo nacional 
que se ha establecido en las 
compras públicas. El mercado 
institucional, que para 2015 
tiene previsto gastar 500 mi-
llones para dos 
años y que ya de-
sembolsó en ad-
quisición de medi-
camentos otros 
450 millones bia-
nuales, ha servido para apa-
lancar la inversión de los labo-
ratorios. 

En el periodo 2000-2013 
el gasto público en salud ha 
crecido a una tasa anual de 
5,8 %. La inversión de la in-
dustria farmacéutica local se 
dirigió en un 57 % a la com-
pra de maquinaria y equipos, 
en un 32 % al mejoramiento 

de la infraestructura y en un 
8 % a investigación y desa-
rrollo. 

Eso hace, según el estudio 
de la industria farmacéutica 
elaborado por Espae-Espol, 
que los laboratorios estén en 

capacidad de res-
ponder al aumen-
to de la demanda, 
debido al envejeci-
miento y aumento 
de la población y 

de la cobertura sanitaria pú-
blica (el 76 % de las medici-
nas son con receta), median-
te la fabricación de genéri-
cos. La liberación de patentes 
es una oportunidad para una 
industria dedicada a este tipo 
de medicamentos que, con 
una política regulatoria es-
tandarizada, también puede 
abrirse a otros mercados.  SE

EN CONTRA

Lo extranjero prevalece
■ Según el informe de Es-
pae-Espol, los cambios en la 
política pública (ver entrevis-
ta) que priorizaba a la indus-
tria nacional en las compras 
de medicamentos, afectarán 
a un sector que, de por sí, es-
tá protagonizado 
por el mercado 
privado quien, a 
su vez, se abastece 
principalmente de 
importaciones.  

En el mercado local ope-
ran 213 laboratorios extranje-
ros y 81 nacionales, según 
datos de ALFE (Asociación 
de Laboratorios Farmacéuti-
cos de Ecuador) de 2013. 

Además, la fabricación 
nacional de medicamentos 
depende de la importación 
de componentes extranjeros. 
Por otro lado, la llegada de 

medicinas de fuera sumó 
1.137 millones de dólares en 
2014. El 73 % de ellas proce-
día de 10 países, con Colom-
bia, Panamá y México a la ca-
beza. Las exportaciones, en 
cambio, solo representaron 

ese año 44 millo-
nes de dólares. La 
venta al exterior 
de medicamentos 
ecuatorianos se ve-
rá dificultada, se-

gún el análisis, por la apre-
ciación del dólar que dificul-
ta la apertura a nuevos mer-
cados y por la firma de acuer-
dos comerciales con restric-
ciones o provisiones a la pro-
piedad intelectual. Así ocu-
rre en el acuerdo con la 
Unión Europea. Además, la 
situación económica debilita 
la capacidad de compra de 

millones es el gasto 
en compras públicas 
previstos para 2015

$ 500
millones se movie-
ron en el mercado 
privado en 2014

$ 1.305

Un informe de Espae-Espol analiza sus pilares y obstáculos  
❚ Se beneficia de un alza de la demanda de medicinas ❚ Enfrenta 

la dependencia de importaciones y la propiedad intelectual 
EL INFORME de ESPAE-
ESPOL en nuestra app 
GRANASA. Búscanos en 
App Store y Google Play.


